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1)	Inventariseer het netwerk
Met welke partijen (vrijwilligers, doelgroepen, klanten, collega’s, managers, opdrachtgevers, financiers, partners, concurrenten) heb je te maken:
· De partijen waar je niet omheen kunt (wie bereiden voor, besluiten, hebben invloed, financieren of kunnen tegenhouden?)
· De partijen waar je niet omheen wilt (wie heb je nodig, helpen, komen van pas, bieden voordeel?)
· De partijen die je altijd vergeet (wie zijn aanpalend bezig, zijn achter de schermen bezig, hebben met de uitkomsten te maken?)
· De partijen die lastig te vinden zijn (wie zijn niet zichtbaar, zeggen weinig, hebben geen direct contact, worden niet bereikt?)

2)	Bepaal vertrouwen, overeenstemming en invloed 
Bepaal voor elk van de genoemde partijen het volgende:
· De mate van onderling vertrouwen: 										+, 0, -  (groot, neutraal, klein)
· De mate waarin jullie het eens zijn: 										+, 0, -  (altijd, soms, nooit)
· Invloed op u (belang van de partij voor de organisatie/uw werk): 	+, 0, -  (groot, neutraal, klein)

Bijvoorbeeld:
	
	Verhouding
	Overeenstemming
	Invloed

	Partij A
	+
	+
	0

	Partij B
	-
	0
	+

	Partij C
	0
	+
	-



Als je het niet weer, zet dan een vraagteken neer.

3)	Plaats partners in het schema
· Vaak eens, veel vertrouwen: bondgenoten
· Vaak eens, weinig vertrouwen: coalitiepartners
· Weinig eens, veel vertrouwen: opponenten
· Weinig eens, weinig vertrouwen: tegenstanders
· Soms eens, veel vertrouwen: twijfelaars 
· Soms eens, weinig vertrouwen: opportunisten

Maak de mate van invloed zichtbaar in de grootte van de bollen:
· Grote bol = veel invloed (als het erop aankomt, bepaalt de andere partij het)
· Gemiddelde bol = gemiddelde invloed (jullie zijn min of meer gelijkwaardig)
· Kleine bol = weinig invloed (als het erop aankomt, bepaal jij het)
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Netwerkanalyse van ……………..
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